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  株式会社ネットプライスドットコム 

～ネットプライスグループ最新トピックス～ 

■株式会社オークファン 
 

  

 

 

 
 

国内最大級のオークション一括検索・比較サイト「オークファン(aucfan.com)」を運営する株式会社オークフ

ァン（本社：東京都渋谷区、代表：武永修一、以下オークファン）は、震災関連グッズの落札動向について調査

を実施いたしました。 
 

＜震災関連グッズ 落札件数推移（単位：件）＞ 
    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    2222 月月月月    3333 月月月月    4444 月月月月    5555 月月月月    6666 月月月月    7777 月月月月    8888 月月月月    

ガイガーカウンターガイガーカウンターガイガーカウンターガイガーカウンター    20 1,136 3,382 3,360 3,745 2,966 1,802 

ランタンランタンランタンランタン    2,879 34,763 36,266 19,708 13,151 12,320 10,527 

扇風機扇風機扇風機扇風機    171 431 1,618 6,552 13,567 19,326 10,758 

ミネラルウォーターミネラルウォーターミネラルウォーターミネラルウォーター    467 7,776 4,063 426 1,360 1,278 1,097 

乾電池乾電池乾電池乾電池    1,141 9,666 7,079 3,439 4,408 4,005 3,855 
 

◆ 震災後 2 ヶ月で、ほとんどの震災関連グッズへの関心は薄れた結果に 

◆ 「ランタン」4 月に急上昇後、急降下 

◆ 「扇風機」の落札件数は、例年より早い 5 月から上昇 

◆ 「ガイガーカウンター」の落札件数は、ほぼ安定 
 

「ランタン」は、最も動きが激しく、4 月までは急激に伸びておりましたが、5 月以降急降下しております。

急降下したとはいえ、震災前の数値には戻っておらず、10,000 件前後で推移し、平均落札件数の平均値自体が

あがっております。そのほか、夏の電力使用制限令に伴い、「扇風機」の落札件数が 5 月より上昇。例年は、6、

7 月より上昇傾向にあるため、今年は早い段階で上昇に転じました。震災後、一気に注目が集まった「ガイガー

カウンター」については、数としては 3月に急上昇しておりますが、全体数が小さいため、他商品と比べると緩

やかな推移となりました。「ミネラルウォーター」「乾電池」といった消耗品は、3月の特需以降、あまり変化は

見られませんでした。 

 3 月の東日本大震災から半年経ち、多くの震災関連グッズの動きは、落ち着きを見せているようです。しかし、

震災前に比べると、平均落札件数の平均値自体が上がっているため、今後も継続的に需要はあると考えられます。 

東日本大震災から半年、震災関連グッズの落札動向を調査 

「ランタン」は急降下、「ガイガーカウンター」は落札件数に変動なし 
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震災後２ヶ月で、関連グッズへの関心は薄くなった模様 
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■株式会社もしも 
    

 

 

 

 
 

株式会社もしも（本社：東京都渋谷区、代表取締役社長：

実藤裕史、以下もしも）が提供するドロップシッピングサー

ビスの利用者数（ドロップシッパー数）は、約約約約 36363636 万人万人万人万人に達

しております。（2011 年 8 月末時点） 

その利用者の中で、学生世代（19 歳～23 歳）の割合が増加

傾向にあります。要因としては、①近年の就職難により、①近年の就職難により、①近年の就職難により、①近年の就職難により、定定定定

職職職職につけなかった学生が自分の力でお金を稼につけなかった学生が自分の力でお金を稼につけなかった学生が自分の力でお金を稼につけなかった学生が自分の力でお金を稼ごうとしていごうとしていごうとしていごうとしてい

るるるる、また、②②②②大手企業への人気が集中していることから、よ大手企業への人気が集中していることから、よ大手企業への人気が集中していることから、よ大手企業への人気が集中していることから、よ

り安定志向な学生が自分の力でもお金を稼ぐスキルを身にり安定志向な学生が自分の力でもお金を稼ぐスキルを身にり安定志向な学生が自分の力でもお金を稼ぐスキルを身にり安定志向な学生が自分の力でもお金を稼ぐスキルを身に

つけようとしているつけようとしているつけようとしているつけようとしているといったことが考えられます。 
 
※『もしもドロップシッピング』とは･･･※『もしもドロップシッピング』とは･･･※『もしもドロップシッピング』とは･･･※『もしもドロップシッピング』とは･･･    
誰でも簡単に無料でインターネットネットショップを持つこ
とができるサービスです。ショップオーナーは、在庫を持つ
必要がなく、自身のブログやホームページに商品情報を掲載
し注文をとります。その後、商品はメーカーや卸から購入者
へ直送されるため、在庫リスクがなく、ショップを持つ際に
面倒な決済や配送、カスタマサポートなどのバックグラウン
ドにおいても、もしもがすべて行います。 
    

■株式会社ネットプライス 
    

 

 

 

 
 

インターネット通販サイトを運営する株式会社ネットプライス（本社：東京都品川区、代表取締役社長兼 CEO：

佐藤輝英、以下ネットプライス）は、2011 年 9 月 10 日（土）に「商品お試し会」を実施いたしました。社員が

お客様と触れ合い、その声を直に聞くことで、ニーズ動向の調査や今後の商品開発に活かすことを目的としてお

ります。当日は、お友達連れの方や家族連れの方など様々なお客様が来場され、来場者数は 133 名となりました。 

 

■「商品お試し会」概要 
日日日日 時時時時：：：：    2011 年 9 月 10 日（土）午前 10:00～午後 5:00    
場場場場 所所所所：：：：    オフィス内（御殿山トラストタワー6F） 
対象ジャン対象ジャン対象ジャン対象ジャンルルルル：：：：    ファッション、美容コスメ、生活雑貨、フード 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

社員が直にお客様と触れ合い、今後の商品開発に活かす 

「ネットプライス商品お試し会」を実施 
来場者数１３３名、販売・商品担当だけでなく、システム・管理担当も協力 

利用者約 36 万人以上のもしもドロップシッピング、 

学生利用者が増加傾向、就職難・安定志向が原因か？ 

 “自分の力でお金を稼ぐ”意識が強まっている傾向に 

全利用者に占める学生世代の割合全利用者に占める学生世代の割合全利用者に占める学生世代の割合全利用者に占める学生世代の割合
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■当日の様子 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

■来場されたお客様のコメント 

・実際の商品を手にとって試せるのは本当に楽しいし、購買意欲を掻き立てます！また、こんな機会があればい

いなと思いました。 

・サイト内で販売されているものが実際に体験できるということでしたので、母・祖母を誘って参加させていた

だきました。感想は「行って良かったね！」でした。無料で様々な商品を試したり、試食できたりして、とって

も楽しかったです。 

・今まで、通販で食品を買うことはほとんどありませんでした。でも、今回試食させていただいて、こんなにお

いしいものがあるのか！と驚き、帰宅後早速購入しました。 

・ネットでの買い物は不安なこともありますが、お試し会に参加させていただいて、どんな人たちが商品を仕入

れて、開発して販売しているのかがわかって、前よりも身近な企業に感じました。 

 

 ネットプライスでは、今回の企画・運営面における反省を活かし、今後の販売企画・商品開発等につなげてま

いります。 

 

＜ネットプライスグループについて＞＜ネットプライスグループについて＞＜ネットプライスグループについて＞＜ネットプライスグループについて＞    

ネットプライスグループは、株式会社ネットプライスドットコムを持株会社とした、国内 8 社、海外 4 社の全

12 社から成る企業グループです。グループ内で生まれたノウハウを共有することで、事業の拡大を加速させるこ

とを強みとしております。今後も、新たな業態と市場を創造していく企業集団であり続けることを目指します。 

    

グループ企業一覧（国内）グループ企業一覧（国内）グループ企業一覧（国内）グループ企業一覧（国内）    

①株式会社ネットプライス（インターネット通信販売事業、独自の共同購入方式「ギャザリング®」を展開） 

②株式会社デファクトスタンダード（ブランド品宅配買取＆オークションサイト「ブランディア」を運営） 

③株式会社ショップエアライン（イーベイと共同で海外オークションサイト「セカイモン」を運営） 

④株式会社転送コム（日本の商品を海外へ発送代行する転送サービスを展開） 

⑤株式会社オークファン（オークション一括検索サイト「オークファン」を運営） 

⑥株式会社もしも（ドロップシッピング、アフィリエイトサービスを提供） 

⑦株式会社 Open Network Lab（株式の保有、売買並びにその他の投資事業を展開） 

⑧アスマル株式会社（個人向け EC サイト「アスマル」を運営） 

 

以上 


